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, Ganzheitliche Beratung und Betreuung
im Firmenkundengeschaft”

Werner Till,
Sparkasse Wetzlar, Abteilungsleiter Firmenkundenbetreuung
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é SPARKASSE WETZLAR

Konjunktur / Rahmenbedingungen

Die Perspektiven sind positiv

,Grol3wetterlage* T Wirtschaft ist im Aufschwung

T Exportstarke gibt Auftrieb
T Hohe Wettbewerbsfahigkeit

T Staatsverschuldung im internationalen
Vergleich niedrig

Mittelstand T Verbesserte Ausgangslage (z.B.

- - - Zulieferer)

T Stimmung positiver (IHK-Umfrage)

- - - T Konsumneigung, AN-Position

entspannt sich
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Bedlrfnisse / Kundenerwartungen

Dimension ,,Unternehmen” Dimension

(D] t
T IIVQLPCIOUII

T Mittel fir Neu- und T Vorsorgeaktivitaten

Ersatzinvestitionen )
T Unternehmensubergabe

T Risikomanagement . )
T Privatvermégen

T Optimierung Zahlungsverkehr /
Liquiditat

T Internationale Vernetzung

Rahmenbedingungen / Emotionale Dimension

T Regionale Nahe / Ansprechpartner ,vor Ort"
T Schnelle Entscheidungen

T Vertrauen / Nachhaltige Kundenbeziehung
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Ganzheitlicher Beratungsansatz

T Lebenszyklus von Unternehmen und
Privatperson in mehreren Phasen Lebenszyklus des Unternehmens

urfnis-

ni:[Z

T Von der Grindung bis zur
Nachfolge; von der Geburt bis zum
Nachlass

T Differenzierte Bedurfnisse je nach
Phase

l_ebens-
”phase

Grindung Vorsorge Wachstum Etablierung  Nachfolge

T MalRgeschneiderte Losungen

Lebenszyklus des Unternehmers als Privatperson
0-19 A 20-35‘ 30-49‘ 50-59‘ 60-...‘

Vermogen/ 1 2
Altersvorsorge Wohneigentum Vermogen Vererben/

aufbauen erwerben optimieren Nachlass

Erbengeneration
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Ganzheitlicher Beratung —
ein Konzept, zwei Dimensionen

Dimension
,unternehmen”

Beratung und Betreuung Beratungskonzept

Dimension
~Privatperson”
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“Es ist oft kltger, eine Stunde Uber sein Geld nachzudenken, als
einen ganzen Monat dafir zu arbeiten.”

John D. Rockefeller (1839-1937)

Zentrale Bausteine
Strategiegesprach Standiger Kreislauf

Jahresgesprach

Detail-
gesprach
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Ganzheitlicher Beratungsansatz der Sparkasse Wetzlar

Was wir unter ganzheitlicher Beratung verstehen ...

.
Nachfolge regeln s
Nichts dem Zufall iberlassen! -
Mit unserer Kompetenz und langjahrigen Erfahrung be-
gleiten wir Sie von Anfang an bei der Na(hl’otgersu:he.
Die Unter b tung, die Erstellung eines .
Finanzkonzeptes des Nachfolgers und die Vermégens-
optimierung Ihres Erlases sind nur ein Teil des Uberga-
beprozesses, bei dem wir Sie unterstiitzen,
.
Internationale Aktivitdten .
grenzenlos begleiten
Grenzenlos gute Geschifte! a
Snwnhl beim _ersten Schnn als auch bei der -
g Ihrer Ausl ktivi sind wir mit
unseren lﬂstungm der richtige Partner. Von der Ab-
wicklung des Zahlungsverkehrs, der Absich
von Wahrungsrisiken bis hin zur Beschaffung vnn 3
Marktinformationen bleibt keine Anforderung offen. ® -
.
Mitarbeiter binden und L
eigene Versorgung optimieren
Rechtzeitig die Weichen stellen! .
Wir zﬂgen Ihnen mit unserem breiten Angebot, wie Sie
g i und mit effizi
Ihre Mitarbeiter an Ihr Ui h binden
kénnen,
e ek n fl -
Inves it 15C haffen -
gt .
Ob Sie klassisch finanzieren maichten oder fir X
alternative Méglichkeiten wie z.B. Leasing of-
fen sind spielt keine Rolle. Sie erhalten immer
die beste Lasung.
Uber die el isi i g
Ihres Unternehmens hinaus sorgen wir auch
fiir Ihre private Absicherung und unterstiit-
zen Sie bei einer Notfallplanung mit dem
. richtigen Sicherheitskonzept.
3
3 Service und Liquiditit/Anlagen optimieren
; Die Basis fir eine erfolgreiche Geschiftsverbindung! -
E Egal, ob wir Ihren“‘ hi optimal i unsere
H lek ischen leistungen fiir Sie e oder uns um
H die Optimi g Ihrer b henden Anlagen k - Sie +
1]

haben immer die erste Wahl,
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Mehr Leistung
fiir den

. N _ Mittelstand
Vielen Dank fur N =
lhre Aufmerksamkeit Y .

Wenn andere schwacheln,
machen wir Sie stark!

= Sparkasse
Wetzlar
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